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EL CRM PARA VENDER MAS FACIL

FORCEMANAGER ES EL CRM PARA EQUIPOS DE VENTAS DE ALTO RENDIMIENTO B2B, CON
MAS DE UN 85 % DE ADOPCION PARA ACELERAR LA ACTIVIDAD COMERCIAL Y VENDER MAS Y
MAS FACIL
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ForceManager es el CRM
para equipos de venta de alto rendimiento B2B, con mas de un 85% de adopcion para
acelerar la actividad comercial y vender mas y mas facil.
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El acelerador de ventas para las companias Aseguradoras

ForceManager es la solucion para equipos comerciales mas adaptada al sector Asegurador, para que puedan medir y mejorar la

actuacion del equipo de ventas.

Beneficios para la compania: Beneficios para el mediador:
Gestion del canal de intermediarios™ Gestion del cliente final.
 Segmentacion de agentes y corredores para definir ciclos de  Aporta informacion contextual de clientes y prospectos, en
visita y asegurar una cobertura total del canal de tiempo real, online y offline.

TS e el * Disenado por comerciales y para comerciales; facil, rapida e

 Coaching en tiempo real y seguimiento sobre todo el canal de intuitiva.
mediacion. e Sistema de recomendaciones que ldentifica facilmente cuando
* Distribucion de leads entre las agencias utilizando inteligencia hay una renovacion o una oportunidad de venta cruzada.
artificial.

* Inteligencia Artificial para ayudar al mediador en su dia a dia:
 Gestion de objetivos que reduce las decisiones intuitivas y preparacion de la visita, recomendaciones y reporting por voz.
facilita el cumplimiento del plan comercial.

*Intermediarios= productor, agente y/o corredor de seguros y/o fianzas.
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Gestion de la mediacion™

*Mediador = productor, agente y/o corredor de seguros y/o
fianzas.




Pains

Gains

Beneficions con FM

Falta de eficacia en la visita a los mediadores, al
desconocer todos los empleados clave.

Es dificil mantener mantener el ritmo de venta de
los mediadores una vez han cumplido objetivos.

Desconocer las oportunidades reales de negocio
debido a la falta de segmentacion de cartera de
clientes de los mediadores.

Aumenta la eficacia en la visita a los mediadores y
tu ratio de venta por mediador, al mejorar la
relacion con todos los empleados clave.

Aumenta las ventas gracias a la gestion de objetivos
personalizada

Descubrir nuevas oportunidades de negocio en |la
cartera de clientes de nuestros mediadores.

Aumenta la eficacia de |a visita FM permite evaluar
a cada uno de los integrantes de la red de
mediacion obteniendo un perfil claro de las
motivaciones individuales

Propon iniciativas de valor al mediador que le
permitan ver cuanto deja de ganar sino hace X
accion.

Analisis en tiempo real del % de actividad realizado
en base a la segmentacion establecida
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Pains Gains Beneficions con FM

Riesgo de fuga de clientes por poca cobertura de Menor fuga de clientes gracias a tener informacion Menor fuga de clientes gracias al reporting y
cartera de la cobertura de cartera actualizada graficos con avisos automaticos de tus clientes con

poca cobertura de cartera.

Falta de visibilidad sobre la actividad comercial. Profesionalizar la fuerza de ventas gracias a la Visibilidad en tiempo real de la actividad de |la
visibilidad total de la actividad comercial fuerza de ventas e informes de desempeno

automaticos para medir la actividad comercial.
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Gestion del cliente final




Pains Gains Beneficios con FM
Perdida de ventas por desconocer las fechas de Aumentar las ventas al presentar ofertas a Con FM se crean recordatorios de manera
vencimiento de poélizas de competidores. potenciales clientes antes de |la renovacion con el automatica de vencimientos de pdlizas, aumentando
competidor la penetracion en clientes de competidores.
Falta de foco en ventas debido a la recopilacion Tener mas tiempo para vender al tener una Aumenta tu tiempo real de ventas gracias a los
manual de datos lenta y costosa en tiempo. solucion de recogida de datos rapida y amigable formularios adaptados del sector seguros. En

Pérdida de ventas debido a la falta de informacion Aumentar las ventas al tener mayor control del
en movilidad sobre el estado de las oportunidades estado de las oportunidades y sus
y sus tareas asociadas. actividades/tareas relacionadas.

movilidad, y con pocos clics, obtendras |la
informacion necesaria para presentar la oferta.

Aumentar el cierre de las oportunidades gracias al
control del timeline de actividad por oportunidad,
cliente y vendedor. Ademas el manager dispone de
graficos para relacionar la actividad y la efectividad
en las ventas.
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Pains Gains Beneficios con FM

Riesgo de fuga de clientes por poca cobertura de  Menor fuga de clientes gracias a tener informacion Menor fuga de clientes gracias al reporting y
cartera de la cobertura de cartera actualizada graficos con avisos automaticos de tus clientes con

poca cobertura de cartera.

Falta de visibilidad sobre la actividad comercial. Profesionalizar |a fuerza de ventas gracias a la Profesionaliza tu fuerza de ventas mas facilmente,
visibilidad total de la actividad comercial gracias a la visibilidad en tiempo real de Ila
actividad de tu equipo. Ademas, dispones de
informes automaticos para medir la actividad
comercial vs la efectividad en ventas.
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Companias de Seguros que han mejorado las ventas con Forcemanager

#d ZURICH & Santander GENERALI

ZURICH SANTANDER - INSURANCE AMERICA

SEGUROS 7 S
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Empower Results . correduria de seguros
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\' Paolo Romano

7min 38s

h
Un cuidado diseno basado en la e B¢ Bio-Medica s
o o o - <OOm Video registrato
simplicidad, claridad y solo con las v N
funcionalidades necesarias es el A  ABCBIokers

secreto de nuestra alta adopcion.

“Si los vendedores no adoptan el sistema, el
proyecto ha fracasado.”

/ "\ BioLine Campagna
\ 90 %
g Carlo Breni

Da Q3 a Q4 - 10 giorni rimanenti

Check-in 14 Domande
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FRIDAY, 28 JUNE 2019

Dashboard
genesis: ForceManager es una herramienta
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tactica que aumenta la actividad

Visits Production ratio

. )\ [ o ) comercial hasta un 30%.
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* Direccion clara
 Enfoque a resultados

Pending tasks

Next events

Abbey Agency

Show new insurance options

ABC Brokers
Quarterly review




Empresas

MARTES, 9 DE ABRIL DE 2019

La herramienta perfecta para la Dashboard
actividad comercial en terreno. mo—

Today at 11:00 - 12:00

Disenada para mostrar siempre la
informacion necesaria en el momento
a d e C u a d O . ; ;ﬁ:?}\r};?otf:é):lcmr

Pending tasks

Leave now (8 min late)

SEIDOR

L el ff?’,a " PlaQ:do la
9 Follow up visit 9 Sagrada Familia
ABR ] )

Plan Brokers
25  Visit

SEP

Parc de I'Estacio
del Nord

Beatriz Pereira
Ask for feedback after the first week

geneslis: (#) FORCEMANAGER.

latam consulting




Y para trabajar desde la oficina o en
remoto.

Potente aplicacion web disenada para
trabajar en armonia con la suit de
movilidad.
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Bloomsbury & Co.
New opportunities

Sales visit 9:31AM [
/ days v .

10 Min

Registro automatico de actividad B - o

First visit Qualified v Waiting Second vis.

. Status

Incluyendo Emails, [lamadas, visitas
geolocalizadas y videollamadas.

« B O B &

Dashboard

Bloomsbury & Co.

Hoy a las 10:00 AM - 11:00 AM

- Instalaciones

Tareas pendientes

Bloomsbury & Co.

124 K€ /750K €

_ Smart Suggestion
{ﬁ Lj} | . Tface |'?°;" = , Follow up task
T E| - ¥ N . ! “Send email tomorrow at 12"
4
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06-30 W& . Howard Murphy
5 hours ago Video conference with Tesco Express
Contacts: -

1 hour O minutes 0 seconds

Toda la actividad comercial unificada
en una misma linea de tiempo.

. Activities X e
(] ) ) e @ app.forcemanager.net;vi»;zw:r::ac:i-.«'i\‘,::.c':.az;;;v:;;] 051G e H D\-"ard _‘ﬂurpnl“r
® VI d e OV I S Ita S @FoRCEMANAGEQ, ACTIVITY Customer Survey at Walmart Supercentre

B customers B Duration: 1 minute

¢ E m a i I S O somucss ‘ - Comments Map

% Activity

E‘ Calendar

¢ VISItaS B Opportunities i Map Satellite EAST BURTON

Products

e |lamadas -

Reports
[ ] [ ]
* Actividades
Sales analytics
News By users

Sales Campaigns

Monday 24 AUG

By account 20-19 o, Howard Murphy
Customer Survey at Walmart Supercentre

Duration: 1 minute
Opportunity ( ‘ Map
EAST BURTON

Map Satellite

Contacts

Branch

Select one
Free text
Map data ©2020 Terms of Use Repott a map error
Wool, Wareham BH20 6LS, UK

Additional fields
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Ejecucion comercial

Campanas de captacion y dinamizacién de cartera.

@ Finder File Edit View Go Window Help

i app.forcemanager.net &

New Message CANCEL m Campaign

New Pricing 2018 < zoh Sky Fanta Gp

14 NOV - 31 DIC - 46 days left

Send to * ¥ i Any Act
Please read carefuly our new pricing for the first quarter of 2018,

with agressive discounts. As you know, we have a challenging target
for this quarter in number of policies signed, so | hope this will allow
you to hit your targets, even if the average price will decrease.

Provare a generare lead qualificati dalla
campagna Sky Fanta GP, offrire 20% di
sconto su Sei a casa

Files attached 4 N
Campaign Questions

@ New-Pricing-Q1.docx
1. Dopo I'appuntamento hai creato una

trattativa?
Possible answers

wES A
fn, NO’

2. Segna il tipo di polizza

Possibls answers

"Aggiorna lo stato con: polizza danni, polizza vita
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Control total de la ejecucion
comercial

 Seguimiento ejecucion vs la estrategia.
* Control de ciclos de visita/video visita
e Actividad/ventas
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Para mas informacion
info@genesisconsulting.es




